
 
KUNDENFLÜSTER*IN GESUCHT! 
 
Du kennst den Unterschied zwischen LEH und Lidschatten? Zwischen Category Management und 
Contouring? Dann wirst Du bei uns glänzen – und zwar nicht nur wegen des Highlighters auf Deinem 
Schreibtisch. 
 
Die bacodi GmbH, Teil der DR. NEUBERGER GROUP, mischt den Beauty-Markt in D/A/CH und Europa 
mit Herzblut, Know-how und Stilgefühl auf. Ob Drogerie oder Parfümerie – wir leben und lieben Beauty 
& Lifestyle unlimited. Always. Jetzt fehlt uns nur noch Du – als Key Account Manager:in mit einem 
Riecher für Trends, einem Händchen für Kunden:innen und einem klaren Blick fürs große Ganze. 
 
 
Die bacodi GmbH sucht am Standort Wiesbaden eine engagierte Persönlichkeit für die Position als  
 

Key Account Manager (m/w/d)  
 
Dein Auftritt – so rockst Du den Job: 
 

• Du bist die Schnittstelle zwischen Beauty und Business – und betreust unsere Key Accounts so 
charmant wie strategisch. 

• Du entwickelst Kunden-Clustern (Drogerie, Parfümerie, LEH, E-Com) weiter – mit Köpfchen 
und Kreativität. 

• Du hast das Marktgeschehen immer im Blick und zauberst aus Analysen clevere Maßnahmen. 
• Du bringst neue Produktideen mit, die Kund*innen lieben werden – und stimmst Dich eng mit 

unseren internen Teams ab. 
• Du rockst Kundentermine, Präsentationen, Angebote und Verhandlungen. 
• Du analysierst Prozesse, optimierst, strukturierst – und denkst gerne mal „out of the beauty 

box“. 
• KPIs, Budgets und Reports? Für Dich kein Problem, sondern dein Spielfeld. 
 

Was du im Gepäck hast: 
 

• Erfahrung im Handel, min. 4 Jahre – gerne mit Fokus auf FMCG, Beauty oder Lifestyle-
Produkte. 

• Ein Netzwerk in der Handelswelt – und die Fähigkeit, echte Beziehungen aufzubauen. 
• Studium oder Ausbildung im Bereich BWL, Handel oder Marketing – mit strategischem Denken 

und operativem Drive. 
• Kommunikationsstärke, Organisationstalent und ein souveränes Auftreten – ob bei DM oder 

auf dem DACH-Gipfel. 
• Reisebereitschaft, Führerschein und Lust auf ein agiles Umfeld. 
• Sehr gutes Deutsch und Englisch. 

 
 
Das passt zu Dir: 
 

• Der Kunde ist Deine Passion – Du denkst mit, voraus und weiter. 



• Du bist strukturiert, clever – aber immer auf dem Boden geblieben. 
• Probleme schrecken Dich nicht ab, sie motivieren Dich. 
• Du denkst unternehmerisch, agierst hands-on und suchst Verantwortung. 
• Du bringst analytischen Scharfsinn mit, aber auch Ideen, die überraschen. 
• Du arbeitest gerne in einem agilen Umfeld und im Team, bist offen und voller Energie. 
• Du hast ein Gespür für Trends, Märkte und Menschen. 
• Und: Du brennst für Beauty, Lifestyle & Innovation. 

  
 
Was dich bei uns erwartet: 
 

• Ein kleines, feines Team mit Herz, Humor und Ambitionen. 

• Raum für Deine Ideen, Eigenverantwortung und Entwicklung. 

• Familiäres Umfeld trifft internationales Mindset. 

• Vielfältige Produkte, spannende Kunden und internationale Perspektiven. 

• Produkte, mit denen man sich gern schmückt. 

• Offene Unternehmenskultur, die auf Respekt und Vertrauen setzt. 

• Möglichkeit zum mobilen Arbeiten, das Maximum legt bei uns das Team selbst fest. 

• 30 Urlaubstage pro Jahr. 

• Stilvolle Arbeitsumgebung in schöner Altbauvilla - verkehrsgünstig und zentral in Wiesbaden 
gelegen, bei Bedarf Übernahme deines ÖPNV-Tickets im Rhein-Main-Gebiet. 

 
Wir wertschätzen Vielfalt und begrüßen daher alle Bewerbungen - unabhängig von Geschlecht, 
Nationalität, ethnischer und sozialer Herkunft, Religion, Weltanschauung, Behinderung, Alter sowie 
sexueller Orientierung und Identität.    
 
Klingt nach Deinem nächsten Kapitel? Dann freuen wir uns auf Deine Bewerbung. 
 
Jennifer Scheidt  
HR-Manager 
Tel.: +49 611 978 196 18 
 
 
www.ktn-dr-neuberger.de 
www.bacodi.com 
www.interco.de 
 
 


